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La presentazione dell’accordo a Tashkent, con le delegazioni del governo uzbeko e di Terranova

Massimiliano Frascino

Da Grosseto a Tashkent, nel-
la  Repubblica  dell’Uzbeki-
stan, il passo è molto più bre-
ve di quanto sarebbe lecito 
aspettarsi.  L’ha  compiuto  
Terranova per partecipare a 
una gara internazionale in as-
sociazione con il colosso Pie-
tro Fiorentini Spa, aggiudi-
candosi  una  commessa  da  
sei milioni di euro per la forni-
tura di software che gestisco-
no la telelettura dei contatori 
di gas e la relativa piattafor-
ma gestionale dei big data de-
rivanti dalle letture. 

«Si tratta – spiega Franco 
Adami  Carbonara,  Chief  
commercial officer (direttore 
commerciale) di Terranova 
– di una delle quattro o cin-
que gare internazionali più 
importanti nel settore gas, al-
la  quale  abbiamo  lavorato  
sin dal 2019. Quando Hudud 
Gaz, distributore uzbeko di 
metano, ha deciso di dotarsi 
di oltre 4 milioni di contatori 
intelligenti da installare sul 
territorio e di una piattafor-
ma hardware per la loro ge-
stione operativa. Una com-
messa del valore complessi-
vo di 200 milioni di euro: con 
la Pietro Fiorentini che pro-
duce i contatori e noi di Terra-
nova che forniamo i software 
gestionali».

I software inseriti nei con-
tatori sono sviluppati a Gros-
seto nella sede di via Siria, e 
poi prodotti tra Grosseto e Fi-
renze. Di fatto si tratta appa-
rati che attraverso una Sim 
dati e un misuratore con ra-
diofrequenza gestiscono in-
formazioni attive e passive. 
Non solo la lettura del dato di 
consumo del gas, ma anche 
con i comandi di chiusura del 

gas a distanza in caso d’incen-
dio o terremoto, e la gestione 
attiva del contatore per pre-
venire manomissioni. 

«Questa commessa è parti-
colarmente  significativa  –  
commenta Adami Carbona-
ra – perché l’Uzbekistan, con 
i suoi 32 milioni di abitanti, 
grazie al dinamismo del go-
verno è una realtà in veloce 
evoluzione economica e tec-
nologica. In una prospettiva 
a medio termine quel paese 
ambisce a diventare un hub 
tecnologico digitale per l’in-
tera Asia centrale, di riferi-

mento per i confinanti Kaza-
kistan, Kirghizistan, Tagiki-
stan, Afghanistan e Turkme-
nistan. E l’Italia può diventa-
re un partner strategico gra-
zie ad aziende come Terrano-
va e Pietro Fiorentini». 

L’azienda  grossetana,  in-
tanto, ha aperto nella capita-
le Tashkent una propria filia-
le – Terranova Central Asia – 
presso la quale lavorano spe-
cialisti di prodotto e in busi-
ness  analysis.  L’obiettivo  è  
dare supporto a pieno regi-
me all’attività progettuale e 
presidiare le nuove opportu-

nità che sul territorio Uzbeko 
potranno presentarsi.  Oltre 
che avviare iniziative per pro-
porre le  soluzioni  software 
nei paesi confinanti.

«Questa  occasione  di  
esportare  le  nostre  compe-
tenze e tecnologie – aggiun-
ge Adami Carbonara – deriva-
no dalla scelta del ministero 
dell’energia uzbeko di  mo-
dernizzare la propria rete di 
distribuzione del gas lancian-
do il “progetto Asku” (acroni-
mo russo per Smart metering 
gas), superando le criticità le-
gate a morosità, perdite di re-

te e altri problemi connessi al-
la vecchia tecnologia dell’ex 
Unione Sovietica, risalente a 
cinquanta,  sessant’anni  fa.  
Un piano d’investimenti mas-
siccio e radicale che ammo-
dernerà il Paese a grande ve-
locità, portandolo al livello 
tecnologico di gestione delle 
reti di  distribuzione e tele-
controllo  dei  più  avanzati  
Stati occidentali». 

Progetto gestito attraverso 
la  partnership  tra  l’uzbeka  
Texnopark, il gigantesco po-
lo industriale uzbeko, Pietro 
Fiorentini e Terranova, che 
hanno messo a disposizione 
le  proprie  competenze  con 
un’azione strutturata  di  af-
fiancamento  e  formazione  
dedicata.  «Oltre a  fornire i  
software integrati nell’appa-
rato meccanico dei contatori 
–  conclude  il  responsabile  
commerciale  dell’azienda  
maremmana – Terranova si 
concentra sulla progettazio-
ne  dell’infrastruttura  hard-
ware, fornendo tutte le speci-
fiche necessarie per l’istalla-
zione  della  “soluzione  
Tamm”, dedicata alla gestio-
ne dei contatori e del soft-
ware di fatturazione del di-
stributore  del  gas  Hudud-
Gaz. Mettendo un’attenzio-
ne  particolare  anche  agli  
aspetti critici legati ai disastri 
naturali, come terremoti e in-
cendi, collocando i server in 
siti differenziati per preserva-
re l’integrità dei dati in caso 
di scenari difficili».

I prodotti di Terranova per 
la gestione intelligente delle 
reti e per il telecontrollo, pe-
raltro, non si limitano alla di-
stribuzione del gas, ma sono 
applicabili a quella di acqua 
ed energia. L’avventura asia-
tica è solo all’inizio. —
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Il contatore prodotto dalla Pietro Fiorentini e Terranova, a destra la fabbrica in Uzbekistan 

L’ECONOMIA AL FUTURO

Da Grosseto alle case dell’Uzbekistan
Terranova porta la “rivoluzione del gas”
Fornirà software per contatori intelligenti: commessa da 6 milioni di euro, l’azienda apre una filiale nella capitale Tashkent

Fondata da tre grossetani – 
gli  ingegneri  Massimo Van-
nucci e Roberto Milani e l’am-
ministratore  delegato  Ales-
sandro Vistoli – Terranova è 
dal 2001 leader nel mercato 
energia & utilities grazie a un 
processo continuo di ricerca 
e sviluppo per affiancare le 
imprese nel processo di digi-
talizzazione, crescita e conso-
lidamento del business. Sono 
oltre 300 le aziende che oggi 
ne utilizzano i prodotti, svi-
luppati, realizzati e commer-
cializzati da più di 330 addet-
ti in 10 sedi in Italia e altri Pae-
si. L’azienda grossetana si è 
conquistata in pochi anni una 
posizione  di  leadership  nei  
settori di distribuzione e ven-
dita di gas ed energia elettri-
ca, servizio idrico e per l’am-
biente, e in progetti di smart 
network  e  reti  intelligenti  
orientati alle “smart city” (cit-
tà intelligenti), in Italia e all’e-
stero. All’anno scorso l’azien-
da ha un fatturato aggregato 
di 41 milioni di euro, in cresci-
ta del 20 per cento negli ulti-
mi  anni.  Del  gruppo  fanno  
parte anche le società Arcoda 
e Ambiente.it che per il setto-
re utilities si occupano di solu-
zioni software per la mobilità 
e per la gestione completa del-
la filiera dei rifiuti. Dal 2011 
Terranova è parte integrante 
del Gruppo Pietro Fiorentini, 
società leader a livello globa-
le nella realizzazione di pro-
dotti e servizi avanzati nel set-
tore dell’energia. 

L’IMPRESA

Più di 330 addetti
in 10 sedi, fatturato
da oltre 40 milioni

a Castiglione della Pescaia (GR) 

Scuola di windsurf, vela, Scuola di windsurf, vela, 
kitesurf, SUP e surf

www.pkskitesurf.it  |  info@pkskitesurf.it  |  tel. 339.3613076  |  Strada Prov.le delle Collacchie Castiglione della Pescaia (GR)

� Servizio di salvamento con gommone 
 e moto d’acqua 
� Spiaggia attrezzata  � Campus Bimbi

Non c’è vento? 
Non hai voglia di fare surf o kite? 
ABBIAMO LA SOLUZIONE PER TE:

Le nostre MTB o le E-BIKE, tour guidati
con accompagnatori certifi cati, che ti

permettono di visitare i sentieri di
Castiglione della Pescaia, Punta Ala 

ed altri posti esclusivi. 

NOLEGGIO ANCHE
A DOMICILIO...PKS Beach Castiglione della Pescaia

Chiamaci!!!Chiamaci!!!
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